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Un monde en pleine évolution ...  



Innovation rapide avec les systèmes 
d'interaction 



Besoin Métier   Acquisitions récentes 

Capitaliser sur les big data 

pour comprendre et agir   

Approfondir la relation 
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partenaires et employés 

Accélérer la fourniture  

de produits et services 

  

Protéger sa marque  
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Engager chacun,  
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pour des changements 
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Mobile Customer  

Engagement 



IBM & The Now Factory :  
La combinaison gagnante 



Xtify – Plateforme de notification 
mobile 

Stratégie d'intégration 

Etendre les fonctionnalités des 2 solutions stratégiques IBM d'Enterprise Marketing Management : IBM Marketing Center & IBM Campaign.  



Planification & orchesration des releases  Industrialisation des déploiements   



Développement logiciel  
du besoin métier à la mise en production  
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• Erreurs humaines inévitables 

• Émergence en permanence de nouvelles vulnérabilités dans les systèmes et applications  

• La détection des malwares est toujours à la traîne  

Malware et phishing 

3 batailles perdues 

1JPMorgan: 2012 Online Fraud Report , 2Gartner: 2290415, 3Ponemon Institute: 2012 Cost of Cybercrime Report: US 

Widespread Fraud 

• $3.4B est de fraude en ligne en 2012 

Attaques avancées 

• 85% des attaques sont non détectées 

• $8.9M = cout moyen d'une cyber attaque 

2 Impacts majeurs  

Fraud Scheme 
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Exfiltration Enterprise 
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Vulnerability Exploit  
Social Engineering (Phishing) 

Malware Infection 



People Data Applications Network Infrastructure Endpoint 

Identity  
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Guardium Data Security 
and Compliance 
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IBM X-Force Research 

Advanced Fraud Protection 
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sécurité IBM  

Enterprise governance, risk and compliance management 

IBM OpenPages® Algorithmics (recent acquisition) i2 Corporation (recent acquisition) 





Analytics – quoi de neuf en 2013 ? 



  

27% 
d'augmentation du 
nombre de visiteurs 
uniques 

Rendre le rugby 
compréhensible en temps 
réel durant les matchs –  
augmenter la passion des 
supporters, et susciter de 
nouveaux fans  



Seulement 25-30% des Channel 
Partners sont Cloud-ready 

80-90% des CIOs indiquent qu'ils 
achèteront des solutions cloud en 
2014 

Fournisseurs 

Clients 

Channel 

90% des Fournisseurs ont une 
stratégie Cloud 

Opportunités Cloud   
vs. Channel Readiness 
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IBM cible toutes les couches du “stack” Cloud 
 

Think it.  Build it.  Tap into it.  

Social  
Business  



“A Cloud BP selling $1M a year in new subscriptions is worth 3 to 4 

times an on-prem BP selling $1M a year in new license”   - Bruce Stuart, 

ChannelCORP 
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Business Partners & le cloud SaaS  
Comment gagner de l'argent .... 
 





Softlayer  

• 13 data centers 

• 17 network PoPs 

• Global private network 

100.000 
SERVEURS 

21.000 
Clients 

22.000.000 
DOMAINES 
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  Services & Composition Patterns 
API & Integration 

Services 
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TOSCA 
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JazzHub  



Un chemin pavé d'obstacles…      

et d'opportunités  
 

Etes vous PRÊTS  ?  
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