Rational Business Partners Kick Off 2010

Agenda
08.30 — 09.00 Accueil-café
09.00 - 09.10 Le kick off en un clin d’ceil
Introduction de I’agenda et de I’équipe Rational
Patrice Poiraud
09.10 - 09.30 Channel IBM et Rational en 2010
09.30-10.15 Réussir votre business avec Rational.
Vue d’ensemble du brand Rational en France, les clients, les ressources et le
support que Rational peut vous apporter.
Patrice Poiraud
10.15 - 10.30 Pause
10.30 - 11.00 Un retour d’expérience de partenariat, basé sur une Success Story avec Rational.
Une solution et un savoir faire qui menent au succes. Cogenit
11.00-11.30 Roadmap des produits et les axes de développement de Rational en 2010
Michel Speranski
11.30-12.15 Ensemble vers une communauté Rational : Discussion ouverte
Partage d’avis, partage d’expérience :
— Témoignage d’un nouveau partenaire IBM Rational
— Comment étendre notre business respectif
— Vos questions et attentes par rapport au brand Rational et le Channel
12.15-13.30 Déjeuner
13.30 - 14.15 Accroitre votre activité et votre chiffre d’affaires avec les solutions Rational

Demandez a nos experts !

— Apercu du marché

— Les challenges des clients et comment les adresser

— Apercu de la compétition

Michel Speranski

14.15 - 15.00 Atelier Al : Atelier A2 : Atelier A3 :
Vendre efficacement Pourquoi vous réussirez | Se différencier et vendre
les solutions de gestion | en vendant les solutions | les solutions de gestion de
de tests de gestion et de changements et de

définition des exigences | livraisons

15.00 — 15.15 Pause

15.15-16.00 Atelier B1 : Atelier B2 : Atelier B3 :
Vendre efficacement Accélérer vos revenus Accroitre vos revenus avec
les solutions de gestion | avec les solutions de les solutions de
de conformité et de gestion d’ Architecture modernisation d’entreprise
sécurité (i et system z)

16.00 — 16.45 Guide pratique pour réussir la certification commerciale de Rational
Hajer Khessibi

17.00 — 18.30 Cocktail




