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“The future 
belongs to 
networkers”  

 - Reid Hoffman 



Notre Mission 
« Connecter les professionnels pour accroitre leurs 
performances et leur réussite » 



LinkedIn – Le réseau professionnel global 
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65M+ 
NORTH AMERICA 

14M+ 
LATIN AMERICA & 

CARIBBEAN 

25M+ 
ASIA PACIFIC 

6M+ 
FRANCE 

 

 

 Dans le monde 

+2 nouveaux 
Membres par seconde 

160M+ 
Visiteurs uniques/mois 

225M+ 



Quelques chiffres clés sur la France  
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6 millions de membres 
 
4,7 millions de visiteurs uniques  
(mai 2013)  

 
Fonctions les plus représentées : 

 
650,000 fonctions IT 
250,000 fonctions Marketing 
150,000 fonctions Finance 

 
 



LinkedIn transforme notre façon de travailler et de… 
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En Remplaçant  

le CV 

En Eliminant le 

Cold Call 

En Réinventant la 
Relation Client 

 

 
Vendre Communiquer, Recruter, 



LinkedIn : c’est gratuit ! 
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Croissance 

 annuelle 

Pour les recruteurs qui souhaitent avoir accès au 

plus grand vivier de candidats en poste au monde 

Solutions de recrutement 

Pour les marques qui veulent promouvoir leurs produits et 

services auprès d’une audience ultra qualifiée tout en 

conservant un maximum de couverture 

Solutions Marketing 

Pour les utilisateurs avancés qui ont des besoins précis: 

prospection commerciale, recrutement, levée de fonds 

Abonnement Premium 

95% 

60% 

74% 

55% 

25% 

20% 

Part du  

CA* 

* Résultats trimestriel Q3 2012 – Chiffre d’affaires trimestriel total $252M   



Notre proposition de valeur pour nos membres 

Identité, Information, Partout 



Identité professionnelle 
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Connectez-vous, soyez visible et retrouvez qui vous voulez. 

 

 

 
>Soyez visible 

Gérer sa réputation en ligne 



Information 
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Du contenu pertinent et sur mesure 

2Milliards 
De status updates 

vues/semaine 

1Million 
De groupes professionnels 

150 
Contributeurs “influencers” 

1Million 
D’éditeurs partenaires 
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Partout 
Restez connecté où que vous soyez, sur tous  vos terminaux 

30% 
Des visites de membres 

se font sur mobile 



Optimiser votre profil 
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Comment optimiser son identité professionnelle 

 Votre photo 
 

 Le résumé de votre profil 
 

 Votre formation 
 

 Votre poste actuel 
 

 Vos 2 derniers postes 
 

 Vos expertises et connaissances 
 

 3 recommandations 

 

 

 
 

 

 Visibilité 

X7 Professionnel 1ère impression 
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Ayez une image professionnelle 

Assurez-vous que votre profil soit complet et professionnel afin d’attirer les 
consultations – 7X plus avec une photo 

  

 

 

 
Visible sur Google E-réputation Marque personnelle 



Vendez-vous ! Soignez votre slogan et résumé 

 

 

 
Qui je suis 

Ce que je 

sais faire 
Ma mission 



Indiquez votre savoir faire avec “Skills” 

 

 

 
Mots clés Compétences Expertises 



Faites vous recommander 

 

 

 
Vos références Recommandez 3 

Recommandations 



Ajouter du contenu 



Soyez visible 

 

 

 
URL personnalisée SEO Traduire son profil 



Cultiver votre réseau 



Votre réseau étendu 

1,904 Mes Connections 

13,157,352 Réseau étendu 



Visualisez votre réseau : http://inmaps.linkedinlabs.com/  
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http://inmaps.linkedinlabs.com/


Ayez les bons réflexes pour “networker” 

Anciens 

Collègues 
 

Anciens 

élèves 
 

Partenaires 

et clients 
 



Utiliser LinkedIn 



Suivez les entreprises qui vous intéressent 

 

 

 Pages entreprises 

Veille 
Information 

Jobs 
Et infos produits 

+2M 
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Receuillir des informations 
Mieux connaitre les préoccupations et sujets de prédilection de vos prospects 
avant de les rencontrer  



Signal – www.linkedin.com/signal 
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http://www.linkedin.com/signal


Rejoignez des groupes et soyez actif 

Rejoignez en  

plusieurs 

 
Participez à 

quelques-uns 

 
Créez-en un 

 

 

 

Partagez et 

créez 

Réagissez 

facilement 

Suivez les 

experts 



Partagez, Likez, Commentez 

 

 

 
Des news Des jobs Des infos utiles 
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Solutions Sales Navigator  
Licences Premium pour accélérer le cycle de vente et générer plus des leads… 

Créer une liste de 
prospects avec 
« Lead Builder » 

Accéder au  
3eme degré  
avec la  
« recherche avancée » 

Bénéficiez des connexions  
de vos collaborateurs  

grâce à « TeamLink »  


