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Mark Loughridge’s Comments to Analysts on 4Q IBM Results:
www.ibm.com/investor/4q08/prepared/phtml

"Information Management software grew 18%, or 25% a t constant currency. Information Management grew or ganically 
and Cognos also had a terrific fourth quarter. Since  the launch of our Information on Demand initiative  in early 2006, 
Information Management software has grown at a comp ounded rate of 18% over the last 12 quarters.

Distributed Relational Database has grown at 14% over the same period, and in the fourth quarter alone, 
IDS grew over 30% at constant currency.“

FY07 FY08FY06
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Informix – El mejor en satisfación del cliente

Informix fue el producto mejor valorado según la 
encuesta de satisfacción de los clientes en 2008 
y nuevamente en Junio 2009 !! 
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El menor TCO del mercado

• Área Libre de Administación!

• Cluster sencillo y de eficiente
disponibilidad

• Construido para ser rápido

“(IDS) provides companies with a powerful, scalable and easy-to-integrate data server for 
their business applications—one that does not require full-time monitoring. This is critical in 
helping organizations reduce the time and cost of both launching and managing new 
services.” —Rob Prop, Manager Professional Services, Informa

���� Excelente rendimiento
transaccional

���� DBA virtuales

���� Configuración rápida, sin  
administración
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IDS “growing faster than the database market

13 trimestres consecutivos  YTY creciendo

1000s nuevos clientes

150+ nuevos partners 

Doble dígito en adopción de  IDS v11.50 

IIUG miembros 20,000+ 

95% of Telecom 
Service Delivery 

Providers

20 of the top 25    
U.S. Supermarkets

1000s of 
Retailers

VISA Transaction 
Authorizations 

US Emergency 
911 calls

Informix : El negocio crece
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• Fusiones y Adquisiciones

• Crecimiento orgánico del negocio  
• eCommerce 
• ERP/CRM 

• Simplificación de la infraestructura
• Virtualizar, Consolidar

• Reducir Costes (Mtto., Lic., Serv. ..)

• Gobierno de los datos
• Cumplir con las regulaciones
• Minimizar riesgos

• Retención de la información
• Basel II, LOPD
• SOX, Euro-SOX

• Efectos multiplicadores del dato

• Forrester* estima que:

• 85%  del dato almacenado no se usa
• En promedio, los repositorios de los grandes

aplicativos crecen un 50% / año (estructurada)

¿A qué nos enfrentamos?

* Source: Noel Yuhanna, Forrester Research, Database Archiving Remains An Important Part Of Enterprise 
DBMS Strategy, 8/13/07

!! Los datos exceden la capacidad !!
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Informix la innovación continua …

DesarrolloDiseño Seguridad 
Common Criteria

Gestión OpenAdmin
APi’s de Administración

v11

Compresión

Disponibilidad Global 
Clusters Activo-Activo

Informix Warehouse

Mejoras en todas las áreas:

Rendimientos y 
Fiabilidad Extremos

Integración
Invisible
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Rendimiento y Requerimientos – Menos Hardware !!!

• Increible rendimiento sobre low cost hardware

• Clientes con altos volúmenes de transacciones

• Servicios Financieros: 100,000 mensajes/seg. en 4-CPU Linux system

• Systema de Farmacia: 1B transacciones / día en 8-CPU machine

• Cadena de Distribución: Sobre 225 transacciones/seg. en 32-CPU system 
con disponibilidad de crecimiento

• IDS 11.5:  Hasta un 50% más rápida que versiones anteriores

“In our benchmarking process, Informix came out above all other 
leading solutions for its performance, scalability and reliability.”
- Jon Tasker - Project Manager, Trafficmaster, UK
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Reducidos Recursos de Administración

Pero sin miles de Administradores

• Promedio en clientes: 2,000 servidores por DBA
• Cliente en Distribución gestiona  10,000 servidores con 6 DBA’s

Gestiona cientos de servidores

Administración
Remota
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Es tiempo de cambiar a Informix !!!!

• Nuevas capacidades
• Ahorra hasta un 80% en almacenamiento con la funcionalidad Storage Optimization

(Deep Compression)

• Ahorra tiempo y gana en valor empresarial con Informix Warehouse

• Líder en solución de cluster Activo-Activo Mach11, con Continuous Availability Feature

• Bajos costes - Hacer más con la actual infraestructura
• Retrasa la compra de almacenamiento por la compresión

• Explota todo el valor de los datos con Informix Warehouse 

• Escalabilidad sobre low cost hardware con clusters active-active

• Consigue disponibilidad con  Continuous Availability Feature

• Menos recursos de administración y gestión

• Clientes necesitan cambiar
• IDS 7.31 e IDS 9.4 fin de mantenimiento

• Cambia AHORA y saca provecho de IDS 11.5
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Informix Technical Roadmap
Investment, Innovation and Deliveries Drive Industry Leading Capabilities

and more…

2001

Informix 

acquisition

2007 - 2008 2010*

2005

Optimized OLTP Engine
(IDS 10)

•Query performance 
improvement

•Online index build

•Multiple page size support 
for better space utilization

•Enhanced buffer 
management

• Increased security with 
column encryption

• Disaster recovery with table 
level restore

Scale-out at lower costs 
(IDS 11)

•Multi-node active cluster for high-
availability (MACH) 11 with 
multiple remote servers and 
shared disk cluster

• Open source tool for 
administration, SQL Admin API 
to embed admin tasks

• Improved checkpoint 
performance

•Secured data encryption, LBAC, 
Common Criteria certification

•Enhanced application 
development for SOA and XML

•Web Feature Service support for 
geospatial applications

•Data Server Client

• Text Search

• MQ Support

• Retail Integration Framework

Application Integration

• Grid Computing

• SOA in the Database

• Enhanced Warehouse capabilities

• Performance/Index advisor

• More XPS Features

• Red Brick Features

• Deeper Embed 

• Automatic storage provisioning

• Embedability toolkit

• Installation API

• solidDB

• Security

• Fine-grained Auditing

• Trusted context

•Automatic Fragmentation

• Conversion of ASCII DBs to UTF-8

*Features subject to change

2009*
Business Optimization 

• Informix Warehouse

• Cognos integration

• Cloud Computing support

• Online Storage Optimization

• Virtual Appliance

• XPS features

• External Tables

• In-memory support
with solidDB

• Heterogeneous Replication 
via CDC

• 3-D Internet collaboration

•Carrier Grade Edition (telco)

The information on the new product is intended to o utline our general product direction and it should not be relied on in making a purchasing decision.  T he information on the new 
product is for informational purposes only and may not be incorporated into any contract.  The informa tion on the new product is not a commitment, promise , or legal obligation to 
deliver any material, code or functionality.  The d evelopment, release, and timing of any features or functionality described for our products remains at  our sole discretion.



13 © 2009  IBM Corporation

Estratégia Comercial - Informix

Dynamic Dynamic 
Enterprise OLTP *Enterprise OLTP *

vNext+vNext+
20122012

� Seamless heterogeneous 
replication

� 100% Availability

� High scalability clusters

� Full Autonomics

� Enhanced App Support

Dynamic Dynamic 
Enterprise OLTP *Enterprise OLTP *

vNext++vNext++
20142014

Continue to invest in IDS
to increase IDS strengths
and to open new markets

Clusters

AvailabilityDevelopment Management

Applications
Performance

* Subject to change

Dynamic Dynamic 
Enterprise OLTP *Enterprise OLTP *

vNext+++vNext+++
20162016

Continue to invest in IDS
to increase IDS strengths
and to open new markets

The information on the new product is intended to o utline our general product direction and it should not be relied on in making a purchasing decision.  T he information on the new 
product is for informational purposes only and may not be incorporated into any contract.  The informa tion on the new product is not a commitment, promise , or legal obligation to 
deliver any material, code or functionality.  The d evelopment, release, and timing of any features or functionality described for our products remains at  our sole discretion.

Informix la innovación continua …
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• TCO bajo y predecible: 1 DBA por cada 1000 instancias

• Líder en fiabilidad: 99.9997% de disponibilidad !
• Seguridad: Datos seguros en el lugar o en transito

• Disponibilidad Continua para operaciones 7 x 24 x 365 

• Escalabilidad: Express, Workgroup, Enterprise ediciones para mercados distintos
• Hacer más con menor capacidad de hardware

• Auto-Gestión, requiere menos staff técnico de soporte

• Escala fácilmente según crezca el negocio
• Pequeño tamano, menos de 100 Mb !!

• Ahorra espacio en disco, hasta un 80% - Compresión

• Permite reportes en tiempo real - DataWarehouse

¿Por qué desarrollar sobre Informix?

81%
  S

m
aller

78%
  S

m
aller

Sales Table Product Table
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ESTRATEGIA INFORMIX: Adaptarse al mercado !!!!

Small &
 Medium Business, 

ISVs, departm
ental, te

st, &

developer systems

Large 

Businesses

Workgroup

Server

Edition

Personal

Edition

Enterprise 

Server

Edition

Express

Express-C

Express-C FTL

Database

Enterprise

Developer

Edition

Includes Feature 
Packs (Storage 
Optimization, 
Extreme WLM, 
etc.), Informix, 

Clients, Drivers, 
DB2 Connect, 

Extenders, and 
more.



16 © 2009  IBM Corporation

Estratégia Comercial - Informix

IDC Leadership Grid: 
Worldwide ISV Programs

"IBM’s ISV program is a market leader
that provides the benchmarks 
and best practices other vendors 
emulate when updating their programs."

Política de Partners de IBM

• Confidencialidad
• Soporte
• Formación
• Financiación
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Informix en la cima – Algunos nuevos business partners
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Informix Valor para todo tipo de cargas de trabajo
“Set it and Forget it”

Más de  100,000 clientes en empresas de todo tipo y tama ño

• Altos Rendimientos 

• Bajo Coste de Administración

• Escalable

• Fiable

• Seguro

• Reducido Footprint

• Compresión

• Informix Warehouse

• Disponibilidad Continua
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