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IBM: Att eliminera risken vid migrering

Av Clay Ryder

En fraga som varje organisation négon géng maste ta stélining till &r behovet av att byta ut aldrande teknik. Aven om
elt system varit marknadsledande vid tigpunkten for installationen sa kommer alla I6sningar pa sikt att borja forlora
sin kostnadseffektivitet. Det &r en vanlig uppfattning att teknikuppdatering bara innebdér att ringa séljaren som
levererade den befintliga I6sningen. Men ett foretag bor fraga sig om den ursprungliga leverantoren néavéndigtvis
har den bésta Iosningen idag. Oavsett om kdpet avser uppdatering av ett omodernt system med hdga
underhéllskostnader, eller en uppgradering i syfte att hantera begrénsningar i driften, bor kunderna noggrant védga
riskerna med att stanna hos en viss leverantor mot riskerna med att migrera till en annan. | manga fall ar
uppdateringen ett bra tillfélle att ta en ndrmare titf pa vardet i den kommande plattformsmigreringen och utvérdera
vilken leverantor som har bést forutsétiningar att uppiylla kundens aktuella behov.

En titt in i framtiden for olika system

Organisationer i alla storlekar har kommit att forlita sig pa IT-investeringar som en motor i verksamheten. | och med
fortsatta teknologiska framsteg inom kapacitet och kostnad/prestanda finns det allt battre mojligheter for driftiga
organisationer att utnyttja framstegen och géra dem till en konkurrensférdel. Samtidigt férekommer en hel del aldre
I6sningar som har fungerat val under manga ar, men som inte langre klarar 6kade belastningar och/eller natt den
punkt nar kostnaderna for I6pande underhall dverstiger kostnaden for teknikuppdatering. Med tanke pa de
betydande forandringar som skett pa marknaden under det senaste artiondet finns det ett antal plattformar som ar
pa vag mot "pensionering”, eller som inte langre stéds av aterférsaljarna. Det gor att kunderna maste ta vissa
strategiska beslut om framtiden for deras IT-infrastruktur. Valet av grundlaggande teknik drivs inte langre bara av
teknisk éverlagsenhet; det finns flera andra faktorer som ar mycket viktiga for alla kunder som investerar i IT-
I8sningar.

Vilka &r de viktigaste faktorerna vid val av IT-leverantér?

Med tanke pa det kostnadstryck som IT-organisationer maste hantera ar det viktigt att IT-investeringar ger en stabil
avkastning bade nu och i framtiden. Losningar som baseras pa produkter vars strukturer ar oklara, eller som kan
innebara framtida problem i grundlaggande maskinvara eller programvara, innebar en risk for kunden. Lésningar
som inte kan skalanpassas till organisationens framtida behov innebar en vasentlig risk och eventuellt lagre
avkastning. Slutna och markesbundna lésningar kan ocksa vara ett problem eftersom IT-investeringen ar last till en
viss leverantdr. Den leverantdren kan sluta stédja tekniken och I&dmna organisationer utan alternativ.

Plattformar som fungerar kraver ett omfattande ekosystem av support. Det har ekosystemet bor besta av manga
olika deltagare, bland annat plattformsleverantorer, integrerare, aterférsaljare, utvecklare och grupper som anvander
Oppen kallkod. Programmen &ar det verkliga varde som till slut levereras till kunden. Utan programmen finns det inget
storre behov av den grundldggande infrastrukturen. Det ar helt enkelt inte mojligt for ett begransat antal leverantorer
att stédja en plattform och samtidigt géra denna praktiskt genomférbar for den bredare marknaden, eftersom
omfattningen av kundernas behov och énskade I6sningar kraver att de basta leverantérerna deltar med respektive
specialiteter, bade vertikalt och horisontellt.
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Att uppfylla marknadens behov: IBM och dess eServer-familj

IBM ar en valkand aktor pa IT-marknaden och foretaget har en lang historia av innovation som stracker sig 6ver
decennier. Men kan foretagets historiska teknologiska landvinningar dversattas till varde och stabilitet foér de kunder
som soker IT-I6sningar idag? Vi ska titta pa hur Big Blue klarar sig nar dagens organisationer valjer IT-leverantor.

IBM erbjuder ett av de mest heltackande plattformssystemen pa marknaden. IBM erbjuder en mangd olika
maskinvarualternativ - dels det valkdnda System z-stordatorsystemet, det RISC-baserade UNIX System p, den
stabila integrerade i5-16sningen, den x86-baserade industristandarden System x, eller det toppmoderna
BladeCenter. Operativsystemen innefattar Windows pa System x och i5, AlX och i5/0S pa i5 och System p, z/OS pa
stordatorsystemet och Linux pa val/friIBM-plattform. POWER- och Intel/AMD x86-arkitekturerna finns som fristdende
system, bladservrar, och SMP-implementeringar. Kunder i alla storlekar bér kunna hitta konfigurationer som
uppfyller deras behov, oavsett om det ar ett Express-erbjudande fér medelstora organisationer, en mycket skalbar
i5/p5-modell 595 eller sdkerheten och stabiliteten som System z9 ger. Kunder som anvander Linux eller AIX kan
skalanpassa fran en 1-vags p5 505 upp till en 64-vags p5 595 utan att byta arkitektur eller operativsystem.
Toppsystemen fran andra leverantorer kraver byte av processor (HP med Itanium) eller operativsystem (Sun X25
med Solaris), vilket innebar byte av plattform istallet fér en genuin skalanpassning av plattformen.

Servrar ar bara en komponent i IT-infrastrukturen och idag finns manga krav pa lagringskapaciteter som var
ofattbara for bara nagra ar sedan. IBM erbjuder en mangd lagringslésningar som bygger pa bandstationer, optisk
lagring eller harddisklagring, alla framtagna for att uppfylla kraven fran de minsta till de stérsta organisationerna.
Foretaget tillhandahaller de professionella och kostnadseffektiva tjdnster som ger pavisbara varden fér kunderna sa
att organisationer kan fokusera pa deras karnkompetenser utan att de behdver bli IT-experter. Migrationstjanster
tillhdr de viktiga erbjudandena: IBM AMS erbjuder utvarderingar av migrationsbehov och tjanster for att analysera
och genomféra migration fran konkurrentldsningar till IBM:s I6sningar med minimal risk. Det finns en mangd tjanster
som hanterar migrationstjénster, t.ex. omkoppling och utbildning férutom exekverbar kod. An viktigare &r att
tjansterna inte kraver en "allt-eller-inget™-16sning fran IBM. En kund som exempelvis vill migrera fran ett SUN-system
till IBM System p och samtidigt behalla en Oracle-databas och ett EMC-datanatverk har full support pa tjansterna.

En stabil produktstruktur med uppbackning fran en ekonomiskt stark leverantor ar ett maste. IBM har bevisat sin
skicklighet har, eftersom foretaget fortsatt visa I6nsamhet och &r den enda leverantéren som 6kar sin andel pa
UNIX-marknaden. POWER-arkitekturen &r valetablerad och ar 64-bitars industristandard for servrar. Detta star i
skarp kontrast till andra 64-bitarslésningar som Itanium och Opteron som har ett begransat antal leverantérer eller
en nischposition pa marknaden. Big Blue har dessutom uppratthallit konsekvent brett stdéd for Linux, till skillnad fran
de flesta konkurrenterna och stéder Windows via sina System x- och i5-I6sningar.

Pa dagens marknad finns det ingen ensam leverantér som kan tillhandahalla alla delar som ingar i en toppmodern
IT-16sning. Vardet i samarbetspartners och ett stérre ekosystem ar avgérande. IBM har éver 90 000
samarbetspartners, med mangder av utvecklare och programvaruleverantdrer (ISV:er) som &r beroende av dess
plattformar och orakneliga program som finns tillgangliga for, eller ar atkomliga via dessa plattformar. Detta starka
stod for ekosystemet och nivan pa partnersupport och samverkan saknar motstycke inom industrin. Det viktigaste ar
att aktérerna som ingar i dessa ekosystem utvecklar och levererar det varde som kunderna férvantar sig fran
toppmoderna IT-l6sningar.

Ett annat 6vervagande som ofta forbises till sista sekunden ar om Idsningarna kan finansieras sa att
avkastningen/vardet som kan uppnas técker det kapital som kravs for férvarvet. IBM:s finansieringsldsningar
innefattar en mangd olika férvarvsplaner som kan optimera avkastningen mot utgifterna samtidigt som man
m0ojliggor strategiska investeringar som ger maximala fordelar for kunden pa lang sikt, fordelar som annars inte
skulle ligga inom kundernas rackhall med traditionella inkdpsldsningar.

Sammanfattning

Oavsett om behovet galler servrar med industristandard (baserade pa Intels x86-arkitektur), en flexibel och mycket
skalbar RISC-baserad l6sning eller hdgsta prestanda och integritet via stordatorn, s kan IBM Systems
serversystem erbjuda det bredaste plattformsurvalet pa marknaden idag. Férutom maskinvaran finns stddet for
operativsystem och ekosystem hos samarbetspartners, med tusentals programvaruleverantérer, hundratals
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integrerare, aterforsaljare och en mangd utvecklare och andra affarspartners. Sammantaget erbjuder dessa
deltagare vertikalspecifika I6sningar som ger organisationerna pavisbara uppdragsvolymer och samtidigt
horisontalfokuserade l6sningar som ger en forenklad IT-infrastruktur med Iagre driftkostnad och hallbara
konkurrensfordelar. | kombination med IBM:s professionella tjanster och finansieringsalternativ ar foretaget val
forberett for att ge unika och innovativa I6sningar som uppfyller behoven hos de flesta IT-kunder.
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