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Type Privado.
Founded San Diego, California, enero de 2002.

Headquarters San Diego, California.
Key people Robert Shinn: Fundador/Presidente/Trainer.

Natalia Iorgulescu: Directora de  Relaciones 
Públicas/Trainer.    
Sarah Anne Shinn: Directora de 
Marketing/Trainer/Especialista en Seguridad. 
Charles Cox: Gerente Comercial/Trainer.
Jorgianne Holmes: Recursos 
Humanos/Trainer/Especialista en Seguridad.
Richard Miller: Trainer.
Ron Armstrong: Trainer.
Bill Ward: Contador/Trainer/Especialista en 
Seguridad.
 
    

Industry Entrenamiento en Negociación, 
Entrenamiento en Ventas, Entrenamiento en 
Lenguaje Corporal para Seguridad/Fuerzas 
del Orden /Prevención del Delito, 
Entrenamiento en Bienes Raíces, Desarrollo 
Profesional, Consultoría Gerencial, 
Desarrollo Personal, Autoayuda, Educación 
Continua.

Products USA Seminarios es una compañía de 
entrenamiento que cuenta con destacados 
expertos encargados de dictar diversos cursos 
y seminarios intensivos tanto a individuos 
como a compañías en más de 17 países de 
Latinoamérica, Puerto Rico y España. Sus 
productos incluyen: entrenamiento en 
negociación para individuos y grandes 
compañías, entrenamiento en ventas para 
individuos y grandes compañías, 
entrenamiento en lenguaje corporal para 
individuos y grandes compañías, para las 
fuerzas del orden, compañías de seguridad, 
seguridad en aeropuerto, prevención del 
terrorismo, seguridad del gobierno, 
prevención del delito. Entrenamiento 
intensivo con métodos de sin anticipo para la 



adquisición de bienes raíces y otros. Los 
siguientes libros se encuentran a la venta a 
través de USA Seminarios: “La Biblia del 
Vendedor Exitoso: Técnicas de venta y 
negociación”, “Lenguaje Corporal 007”, “Sin 
Anticipo: Cómo comprar bienes raíces en 
América Latina sin usar tu propio dinero” y 
diversos manuales de entrenamiento 
intensivo.

Website www.usaseminarios.com

USA Seminarios fue fundada en San Diego, California, por Robert Shinn, autor de 
los libros “La Biblia del Vendedor Exitoso: Técnicas de venta y negociación”, “Lenguaje 
Corporal 007”,  “Sin Anticipo: Cómo comprar bienes raíces en América Latina sin usar tu 
propio dinero”, entre otros. Por varios años Robert Shinn trabajó como agente de 
compraventa de barcos, siendo dueño y fundador de las empresas “Robert Shinn Yacht and 
Ship Brokers” y “Shelter Harbor Yacht Sales”, ambas en San Diego, California. Robert Shinn, 
además, ha sido dueño de la empresa Accutek Manufacturing en Carslbad, Nuevo México, y 
cofundador de la “Escuela de Español Miguel de Cervantes” en Quetzaltenango, Guatemala. 
Robert Shinn ha participado activamente en organizaciones sin fines de lucro. Por muchos 
años trabajó para “San Diego Rescue Misión”, recaudando fondos y realizando donativos 
para alimentar a los sin techo. Más tarde ofreció sus servicios en distintos lugares de la 
comunidad latina como el “Instituto Municipal de Arte y Cultura” en Tijuana, México 
(enseñando inglés al personal) y en el Consulado de México en San Diego, California (en 
proyectos sociales). En 1988, asistió en la creación de “San Diego Marine Trade Association”, 
responsable de llevar el primer “International Boat Show” a San Diego.

A comienzos de la década de 1980, Robert Shinn circunnavegó el Pacífico Norte con 
su velero de 50 pies “ISIS” y tiene más de 20.000 millas de navegación en el océano. Por 
más de 20 años, ha estado comprando e invirtiendo en bienes raíces utilizando técnicas 
especiales que no requieren de anticipo alguno, las cuales han devenido en un libro.

Shinn vive actualmente en América Latina con su hija Sarah.
USA Seminarios cuenta con avanzados programas de entrenamiento en ventas, 

negociación, lenguaje corporal para la industria de la seguridad y otros programas de 
entrenamiento personalizados en toda Latinoamérica, Puerto Rico y España. La compañía 
norteamericana USA Seminarios tiene oficinas en San Diego, California y Buenos Aires, 
Argentina.

USA Seminarios dicta cursos de capacitación y seminarios intensivos a 
organizaciones y empresas en: ventas, negociación, lenguaje corporal y bienes raíces con 
estrategias de compra sin anticipo.

Ver también

• Desarrollo Organizacional 
• Coaching Empresarial
• Coaching Ejecutivo
• Training and Development (T & D)
• Life Coaching

Links 

• www.usaseminarios.com  
• www.bienesraicessinanticipo.com  
• www.bienesraicessinenganche.com  
• www.bienesinmueblessinanticipo.com  

http://www.bienesinmueblessinanticipo.com/
http://www.bienesraicessinenganche.com/
http://www.bienesraicessinanticipo.com/
http://www.usaseminarios.com/
http://www.usaseminarios.com/


• www.bienesinmueblessinenganche.com  
• www.sinanticipo.com  

 
  

http://www.sinanticipo.com/
http://www.bienesinmueblessinenganche.com/

